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CURRICULUM VITAE FOR CLAUS THOMSEN 
 

 

PERSONLIGE DATA 
 
Navn   Claus Thomsen 
Adresse  Gl. Jernbane 41 3 th 
   2500 Valby 
E-mail  ct@claust.dk 
Mobil   +45 61 70 65 47 
Fødselsdato 17. Marts 1972 

 

NØGLEOMRÅDER  

Virksomhedsledelse, operationel og strategisk markedsføring/salg(B2B,B2C og 
B2P), global strategisk planlægning, ekspansion, personaleledelse, 
globalisering og organisationsændringer, samt kommunikation. 

 

VIRKSOMHEDSERFARING 

2007- Manager for SDC offshoring 
Skandinavisk Data Center er et full-service it-center for mindre og mellemstore 
pengeinstitutter i Norden. Vi er ca. 350 medarbejdere plus ca. 150 eksterne 
konsulenter. Vores kundekreds omfatter mere end 144 danske, norske og 
svenske pengeinstitutter, som også er ejere af SDC.  
SDC omsatte i 2008 for 1.1 milliard Dkr. 
 

2003-2006  CEO TCI inkl. datterselskab i Indien 
TCI software udviklingshus med afdelinger i Danmark og Indien. Primære fokus 
er administrationssystemer til offentlige institutioner samt regnskabssystemer til 
mindre private virksomheder. Efter stor fremgang blev TCI solgt til Mondo A/S 
ultimo 2006. 

 

2000-2002  CEO Scan-Steering 
Scan-Steering er en international produktionsvirksomhed med 
agenter/forhandlere i ca. 70 lande. Firmaet udvikler og producerer 
højteknologisk udstyr til den maritime industri. Kundegruppen er typisk store 
skibsværfter, rederier samt forsvaret.  
 

1998-2000  Salgs- og marktingsdiretør for Scan-Steering.  
1995-1998  Produktions- og udviklingschef for Scan-Steering.  
1993-1995  Servicechef for Scan-Steering. 
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ERHVERVSERFARING 

• Strategisk ekspansion af virksomheden. 
• Salg til smv’er samt store private og offentlige virksomheder. 
• Udarbejdelse af marketing og salgs budgetter. 
• Markedsføring og reklamekampagner nationalt og internationalt. 
• Udvikling af nye koncepter til B-t-B og B-t-C online løsninger for bl.a. 

danske turistkontorer. 
• Opbygningen af partnernetværk nationalt og internationalt. 
• Udvikling og implementering af forskellige online systemer til online salg 

og markedsføring, her i blandt et automatisk annonceringssystem. 
• Udvikling af projektstyringsværktøj til global projektledelse. 
• Har arbejdet med licitation og udbud, samt gennemførelse af større 

projekter, her i blandt EU projekter. 
• PR opgaver.  
• Projektledelse af stort svensk forsvarsprojekt med ca. 1200 mand. 
• Teambuilding samt coaching af personale.  
• Foredragsholder om globalisering og global projektledelse, samt 

interaktivt markedsføring. 
 

RESULTATER (udvalgte) 

• Reducering af SDC’s udviklingsomkostninger med 50% i løbet af 24 
måneder. Opnået med oprettelse af to nye afdelinger i Indien. 

 
• Salg af større administrationssystem til en hel branche i 

undervisningssektoren  
 

• Salg af flere store løsninger til forsvar og flåde flere steder i verden. 
Både direkte samt indirekte salg via forhandler. Denne type af 
salgsaftaler indebar typisk 15 til 20 års service aftaler. 

 
 

BESTYRELSESARBEJDE  

2009-  MBA Group09 (Formand) 
2007-  C. Thomsen Holding ApS (Formand) 
2007 -  TWC Ejendomme ApS 
2006 – 2008 JCI Wonderful 
2003 – 2006 HVS Hallen  
2003 – 2006 HVS Vandrehjem  
2002 –  TC-Invest (solgt) 
2002 – 2006  E-Fizzion (solgt) 
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2002 – 2004 Holmsland kommunes Erhvervsråd  
1996 – 2002  Scan-Steering ApS (solgt)  
1993 – 2005 KFUM  

 

UDDANNELSE 

Executive MBA fra AVT business School (Harvard, Standford, Oxford etc.) 
Jura, erhvervsret og aftaleret 
Branding  
Personlig effektivitet og tidsstyring  
Personlig udvikling  
Kursus i innovativ markedsføring  
Salg af opfindelser og licensaftaler  
Merkonom i E-Business  
Kursus i budget og strategiplanlægning 
'Brug pressen som markedsføring' hos PressCom 
HD 1. del  
Kursus i HRM  
Kursus i forhandlingsteknik  
Kursus i regnskabsanalyse  
Datamatiker  
Matematisk student 
 

NETVÆRK 

Medlem af Dansk eksport forening. 
Medlem af Junior Chamber International (JCI).  
Medlem af IT Forum.  
Stort politisk netværk.  
Stort netværk til ambassader og konsulater.  
Har generelt et stort netværk til dansk erhvervsliv. 
 

IT 

Desktop programmer  
Microsoft office pakken – alle produkter, Adobe in design, Adobe photoshop  
Programmeringssprog  
C++, Pascal, ASP, MySql, VB, mfl. 
  
Økonomisystemer og Business Intelligens systemer 
Navision, SAP, C5, Firstoffice, Revolution, Explano, crystal reports, diverse 
CRM systemer, 
Microsoft small business pakken samt certificeret i salg og løsninger. 
 

SPROG 

Dansk og engelsk: flydende 
Svensk, norsk og tysk: middel 
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PERSONLIGE KARAKTERISTIKA 

• Resultatorienteret 
• Fokuserer på muligheder i stedet for begrænsninger 
• Holdspiller og samtidig i stand til at tage teten 
• God menneskekender og netværksmenneske 
• Kreativ og Innovativ 

 

REFERENCER 

Referenceliste kan rekvireres.  


